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TANTARGYI LEIRAS

A tantargy neve magyar nyelven: Internet gazdasag, internetstratégia

A tantargy neve angol nyelven: Internet Economy, Internet Strategies

A tantargy kreditértéke: 6

A tantargy elektronikus tanulmanyi rendszer kodja: BN-INTGST-06-KG

A tantargy besorolasa: kotelezd

Az oktatas nyelve (ha az nem magyar): magyar

A tantargy gondozasaért felelds szervezeti egység: Menedzsment Intézet

A tandra tipusa és 6raszama: El6adas + gyakorlat, heti 6raszam: 2+2,
féléves draszam: 0+0

Munkarend (nappali / levelezd): Nappali

A tantargy meghirdetésének féléve: 2022/2023 1. félév

Elétanulmanyi feltételek: [Bevezetés az e-businessbe (teljesités)]

A TANTARGY CELJA, TANULASI EREDMEYNEK:

A tantargy célja megismertetni a hallgatdékat mindazokkal a specialis menedzsment és
szakismeretekkel, amelynek segitségével 6nalléan képesek felépiteni és mikdodtetni egy
sikeres online vallalkozast, elkésziteni ennek Uzleti, stratégiai tervét.

A hallgaték képessé valnak csapatban, projekt kérnyezetben egyutt dolgozni, 6nallé hattér
kutatasokat végezni, ezek és a tobbi hallgatott targy soran szerzett ismeretek szintetizalni,
egy komplex, kreatyv feladatmegoldas soran egy uj digitalis termék vagy szolgaltatas teljes
hatterét megalkotni, meghatarozni a piacra lépés feltételeit és a célcsopportokat, a
szlkséges anyagi raforditasokat.

Képesseé valnak ezek informaciok tomaoritésére egy olyan prezentacio formajaban, amely
kockazati t6kebefektetés, vagy mas alternativ kilsé finanszirozasi forras megszerzésére
alkalmassa teszi az Ujonnan létrejott Gzleti vallalkozast.

A TANTARGY TARTALMANAK ROVID LEIRASA:

A targy a Bevezetés az e-businessbe targy szerves folytatasa, készség szinten épit az ott
elsajatritott e-business alap fogalom készletre, valamint szintetizalja az E-business
menedzsment tébbi parhuzamosan foté targyanak, illetve a korabban a szakhoz tartozé
menedzsment, pénzigy, szamvitel, logisztika, marketing, stb. tagyak ismeretanyagait.

A targy fokuszéba az elektronikus termékek és szolgaltatasok - valamint az ezeket sikerre
vivl vallalkozasi kornyezet tervezése all.

Az el6éadasok soran a hallgatok megismerkednek szamos digitalis tzleti modellel, ezek
elényeivel és buktatdival, kidolgozasuk menetével. Megismerkednek tovabba az Gzleti
modsell épités és az lizleti tervezés alapvetd fogalmaival.

uGyakorlati munkajkuk soran a fenti ismereteket felhasznalva megterveznek egy uj digitalis
terméket vagy szolgaltatast, illetve egy olyan vallalkozas uzleti tervét dolgozzak ki, amely
képes ezt a termeket piacra vinni, a marketing kérdésektdl, a kockazatokon at a
finanszirozasig.

A HALLGATO FELADATAI, TERVEZETT TANULASI TEVEKENYSEGEI:

Eldadasokon vald rendszeres részvétel, aktiv kozremikodeés.

A digitalis vilag nyomon kévetése, a mindennapi gyakorlati tapasztalasokbdl ered6 kérdések
feltétele, 6rai megvitatasa.

Onallo kutatas, adatgyijtés az eléadasokon és gyakorlatokon felmertilt témakkal
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kapcsolatban.

A parhuzamosan, illetve korabban hallgatott targyak anyagainak szintetizalasa, az ott
tanultak beépitése az alkot6 munkaba (menedzsment, pénzugy, marketing,
projektmenedzsment, szamvitel, jog, stb. tipusu targyak)

Rendszeres egyuttmikodés a projektcsapattal, a kézés eredményekért valoé egyéni
felel6sségvallalas, az eredmények érdekében vald kitarté munka.

Folyamatos, mérfoldkérél-meérfoldkére toreténd haladas.

A TARGY ERTEKELESE:

A Hallagaték projektcsoportban dolgoznak egyitt a félév soran.

A csoportok minden masodik héten beszamolnak az Uzleti terv tematikus elére haladasarol
mini pitchek, statusz riportok formajaban.

A félév végén a prezentacids napon a csapat prezentalja az Uzleti tervét egy befektetdi pitch
formajaban. A prezentaciés napon, a teljes napon a részvétel kbtelezd, ennek elmaradasa a
teljes targy eredménytelen lezarasat vonja maga utan.

A gyakorlati jegyet a féléves el6rehaladas (20%), az irasos Uzleti terv (50%) és a prezentacio
(30%) 6sszesitett eredeménye hatarozza meg.

A félév végén, még a prezentacios nap el6tt, a csapat benydjtja az irott formatumau Gzleti
tervet és teljesit egy kritérium jellegl beugré tesztet (megfelelt/nem felet meg) a targy
anyagabdl, ez alapjan szerzi meg a végleges jegyet a targybdl a gyakorlati jegyet
meghatarozo6 feladatokkal egyutt értékelve.

Barmelyik modul elmaradasa - évkozi mérféldkovek, irdsos Uzleti terv, teszt, prezentacio
hianya, vagy értékelhetetlen szinvonala a targy eredménytelenségét vonja maga utan.

Megajanlott jegy adhaté: Nem.
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